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제    목 : 2018 년도 8 월 전국 뉴스터디 학원장 회의 

1. 귀 학원의 일익 번창하심을 기원합니다. 

2.  뉴스터디의 발전을 위하여 전국 원장님을 모시고 “뉴스터디 전국 학원장 회의”을 다음과 같이 

진행하고자 하오니 많은 참석 부탁드립니다.  

3.  세부사항은 다음과 같습니다 

 

– 다        음 – 

 

1. 주제 : 성공적인 학원 운영을 위한 2018 뉴스터디 전국 학원장 회의 

2. 대상 : 전국 뉴스터디 학원장 

3. 일시 : 2018년 8월 11일(토) 13:00 

4. 장소 : 타임교육 본사  

5. 세부 일정 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

당일 행사의 원활한 운영을 위하여 12시 50분까지 참석해 주시기를 부탁드립니다. 

 

[첨부1] 2018 뉴스터디 전국 학원장 회의 세미나 세부사항 안내 

[첨부2] 행사장 오시는 길 안내 

2018 뉴스터디 전국 학원장 회의 

1 부 

13:00 ~ 13:05 개회식 

13:05 ~ 14:00 성공하는 학원의 마케팅 핵심 전략 3 가지! – 오프라인 학원 마케팅 

14:00 ~ 15:30 예비중 1 성공적인 관리방안 

2부 

15:40 ~ 16:40 학원을 알리는 또 하나의 방법 - 성공하는 학원을 만들기 위한 온라인 마케팅 

16:40 ~ 18:00 2015 개정 교육 과정에 따른 입시 전략 

3 부 

18:10 ~ 18:40 효과적인 뉴스터디 학원 운영 사례 

18:40 ~ 19:00 뉴스터디 정책 발표 

19:00 ~ 폐회식 및 저녁 식사 
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[첨부1] 

2018 뉴스터디 전국 학원장 회의 세미나 세부사항 안내 

 

홍재기 소장 [ 성공하는 학원의 마케팅 핵심 전략 3가지! ] 

* 현 에듀플랫 컨설팅 대표 / 수원여대 외래교수 / 고려대 교육대학원 강사 등 

* 저서 : 100만 학원 종사자를 위한 소상공인 창업 온,오프라인 마케팅 

 

1. 잘하는 일에 집중 할 수 있도록 충분한 시간을 확보하라! 

2. 고객이 우선적으로 생각하는 지역 내 BIG5 안에 들어가라! 

3. 학원 컨셉에 맞는 메시지를 일관성 있게 전달하라! 

총 3가지 파트로 구성되어 있으며, 실제 실습을 통하여 원장 자신의 장단점 파악 및 우리 학원만의 명확한 컨셉을  

도출하여, 정확한 마케팅 믹스 전략을 실행할 수 있도록 합니다. 이를 통해 객관적인 현황 분석을 통하여 우리 학원만의  

성공전략을 수립할 수 있으며, 안정적인 학원 운영을 도모하는데 그 목적이 있습니다. 

 

최문철 본부장 [ 예비중 1 성공적인 관리 방안 ] 

* ㈜타임교육 학원사업본부 북부지역(중계, 성북미래탐구, 성북중계소마, 뉴스터디본원, 중계학림 고등부) 본부장  

* 입시설명회 최다 개최 (연 200회 이상) 

 

최보람 팀장 [ 학원을 알리는 또 하나의 방법 ] 

* GQ KOREA 편집장 저서 북마케팅 진행 / 자기주도학습 전문기업 에듀플렉스 마케팅팀 팀장 

* tvN ‘이것이 진짜 공부다’ ‘진짜 공부비법’ 프로그램 기획/제작 

* 전국의 다수 학원 광고 및 홍보 컨설팅 

 

원장님은 교육자이자 사업가입니다. 

지난 시즌 마케팅 비용에 대해 얼마나 정확히 대답하실 수 있으신가요? 

작은 것 하나를 구매하려 해도 온라인을 이용하여 찾아보는 스마트 사회에서 우리 학원은 어떻게 알려지고 있나요?  

본 세미나는 온라인 마케팅 실전 성공 사례를 통해 온라인 마케팅의 중요성을 인지할 수 있도록 합니다.  

고객의 시야에서 절대 사라지지 않는 지속 가능한 학원 경영을 위한 온/오프라인 마케팅 방법을 확인하고, 우리 지역에서  

할 수 있는 실전 마케팅 방법을 알아봅니다. 

 

박영근 센터장 [ 2015 개정 교육 과정에 따른 입시전략 ] 

* ㈜타임교육 남부 미래탐구 입시센터 센터장 

* 현 진학일보 기자 

 

 



 
3 

[첨부2] 

행사장 오시는 길 안내 

 

1) 가급적 대중교통 이용 바랍니다. 

2) 자가용을 이용할 경우 본사 건물 지하에 주차하시면 되나, 주차비는 지원되지 않습니다. 

 

 

 


